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[经 济]

本报讯 （通讯员 陈 杰）
新年伊始，我市水泥行业喜传
捷报。2024年，在广大水泥企
业的努力拼搏下，水泥行业生
产、经营工作取得佳绩，在逆
境中实现了快速增长，为我市
工业经济稳增长作出了应有
贡献。全市共生产、销售水泥
291.28 万吨、293.49 万吨，同
比分别增长 9%、9.5%，分别净
增加 24 万吨、25.5 万吨，保持
了良好的增长态势。

据了解，一年来，受西十
高铁、西康高铁、洛卢高速等
重点工程项目的需求拉动影
响，我市散装水泥事业发展突
飞猛进，全年完成散装水泥供
应 量 157.84 吨 ，同 比 增 长
23.4%，净增长 29.93 万吨，散
装率达到 54.2%，较上年提高
了 6 个百分点，实现了历史最
好成绩，确保了重点工程建设
对水泥的需求。

去年，在投资相对不足、需
求下降，建筑市场持续低迷萎
缩，水泥行业生产不振、价格下
跌、普遍不景气的情况下，我市
水泥工业之所以能逆水行舟，
保持较好的发展水平，主要得
益于近年来企业持续不断地抓
好了五个方面工作。

坚持以质取胜。大力淘
汰 42.5 级以下低标号水泥，着
力 生 产 42.5 级 以 上 水 泥 品
种。先后研发岀了 52.5 级低
碱水泥及大坝水泥、油井水泥
等特种水泥，广泛用于高铁、
水库大坝、油田建设，不仅增
强了企业实力，而且扩大了销
售半径，促进了产品销售，提
高了商洛水泥品牌价值。

大 力 搞 好“ 矿 山 五 化 建
设”。商洛尧柏龙桥公司在矿山
建设上，率先采用竖井平硐开采
方式，既提高了采矿效率、降低
了矿石成本、保证了安全生产，
又达到了绿色低碳发展要求。
商洛尧柏秀山水泥公司投巨资
建设新矿山，实现了规模化、绿
色化、延链化、数字化、安全化，
公司生产的新型环保方口阀底

水泥包装袋不仅满足集团公司自用，而且出口到中亚各国，砂石
骨料产品更是畅销西安市场。商洛尧柏秀山水泥公司保持了建
厂20年来不衰的良好状态，并且年年有进步、有发展，在行业发
展中始终保持一枝独秀，成为县域经济发展的“压舱石”。

狠抓节能减排和绿色循环发展。近年来，商洛尧柏龙桥水
泥公司和商洛尧柏秀山水泥公司始终坚持向科技要效益，不断
加大技改投入，取得了较好的成绩，先后采用国内先进技术为丹
凤龙桥留仙坪、镇安秀山庙坡新型干法水泥生产线，配套建设3
兆瓦余热发电系统和脱硫脱铵、除尘降噪设备，使商洛三条熟料
生产线总余热发电功率达到10.5兆瓦，吨水泥熟料余热发电量
达30度以上，达到行业先进技术水平，极大地降低了水泥电耗；
两企业环保绩效达到A级水平，极大地减少了氮氧化物排放，实
现了绿色工厂和清洁生产；采用铅锌尾矿、粉煤灰、脱硫石膏、氟
石膏等工业固废生产高标号优质水泥，取得了良好的社会效益，
为商洛绿色低碳循环产业经济发展作出了积极贡献。

以客户为中心，积极拓宽经营思路。水泥企业利用信息化
5G 网络优势，安装自动化装车系统，简化了程序，提高了发货
效率，减少了人员，保证了用户 24小时不间断供货，极大地方
便了客户。面对不断增加的重点工程项目，为满足不同客户对
水泥品种要求，各企业安排专人，做好对接服务。做到“保质
量、保供应、保运输、保按时到货”，急用户之所急，让客户放
心。结合市场变化，坚持经常走访客户，了解客户需求，及时调
整营销策略，做到生产、销售相互协调，决不影响客户使用。

充分发挥重点水泥企业带动作用。在全国水泥行业整体
销量下降的情况下，商洛尧柏龙桥水泥有限公司积极发挥行
业主力军作用，担负社会重任。不断加强科技创新，大力发展
新质生产力，为行业发展增添新动能，实现了厚积薄发，取得
了巨大进步。2024年，该公司共生产、销售水泥 199.43万吨、
199.72 万吨，同比分别增长 26.5%、22%，分别净增 41.8 万吨
和 36 万吨；散装水泥供应量更是突破百万吨，达到 122.5 万
吨，同比增长 33.3%，净增 30.66 万吨，散装率高达 61.4%，位
居我省前列。
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产业振兴是乡村振兴的重中之重。
2024年，我市学习运用“千万工程”经验，
将特色食用菌产业作为首位农业产业，加
快推进食用菌产业现代化，扶持龙头企
业，统筹推进食用菌全产业链发展，推动
农业增效益、农村增活力、农民增收入。

近日，笔者从商州区荆河生态工业
园区了解到，由商州区城投公司投资兴

建的润科绣球菌生产基地通过技术攻
关，昔日名贵的“万菇之王”绣球菌不仅
实现了工厂化栽培，还成了联农带农的

“土特产”大品牌，带动周边 200 多名群
众实现在家门口就业增收。

商州区润科农业投资开发有限公
司工人陈妮娟说：“我在这儿上班 4 年多
了，学到了一些食用菌的栽培技术，有

了 一 份 固 定 收 入 ，一 个 月 稳 定 收 入
3000 多元。”

除了绣球菌生产厂区，这里还有现
代化的真姬菇、黑木耳厂区，每个厂区
都采用了自动化生产线和设备，达到了
食用菌菌棒生产机械化、装袋制棒自动
化、高温灭菌高效化，也实现了食用菌
从培育到深加工的全产业链条，年可生
产各种菌类作物 4000 万袋，年产值达
7000 万元，带动 17 个镇（街道）200 个
村集体增收。

“我们以学习运用‘千万工程’经验为
引领，聚焦农业新技术，在食用菌的栽培
规模上和深加工上不断提质增效，通过补
链条、兴业态、树品牌，带动更多农民参与
这一特色产业。”商州区城投公司副总经
理赵小苏说。

在柞水县金耳三产融合项目生产线
上，由被誉为“菌中黄金、菌中燕窝”的金
耳 熬 制 成 的 瓶 装 、碗 装 金 耳 羹 有 序 生
产。金耳羹，是柞水县新开发的木耳精
深加工高端康养产品。2024 年，柞水县
在小岭镇建设金耳三产融合园区，集生
产种植、精深加工、线上销售于一体，可
日产冻干金耳羹 2 万袋，瓶装、碗装金耳
羹各 2 万瓶，构建了“二产带一产融三
产”的发展格局。

柞水县山城美农生态农业科技有限
公司负责人陈盛林介绍：“这个金耳三产
融合项目，是我们全国首家做金耳专一
的生产线。现在，我们已经带动了 5 个

集体经济共同参与到金耳的种植当中
来 ，也 为 当 地 的 100 多 户 农 户 提 供 了
100 多个就业岗位，我们年产值可以达
到 1亿元左右。”

在山阳县丰阳雨露食用菌产业园
生产车间，香菇、木耳等优质农产品经
过自动化生产线，被加工成不同规格的
罐头产品，销往国内外市场。企业充分
发挥联农带农作用，带动山阳县最大移
民搬迁安置点宏祥小区 500 多户搬迁
群众实现家门口就业。同时，每年帮 37
个乡村振兴重点帮扶村集体经济增收
260 万元。

陕西丰阳雨露生物科技有限责任公
司董事长王少凡说：“我们园区整体用工
有 500 人左右，镶嵌在这个产业方面可
能就有 1万多人了。”

目前，全市发展食用菌 4.88 亿袋、鲜
品 产 量 47.8 万 吨 ，全 产 业 链 综 合 产 值
95.2 亿元。其中，栽培木耳 1.63 亿袋、鲜
品产量 8.6 万吨，食用菌、香菇、木耳产业
规模均居全省第一。

市农业农村局副局长刘云峰说：“未
来，商洛市将继续深耕食用菌产业这片
沃土，以科技创新为引领，推动多品种培
育与智能化、数字化生产模式普及，发挥
生态化优势，拓展科技创新在深加工领
域的应用，开启市场国际化与品牌化征
程。秉持环保与可持续理念，提升产业
竞争力与经济效益，带动更多群众增收，
为乡村振兴的全面胜利注入强劲动力。”

我市统筹推进食用菌全产业链发展
发展食用菌4.88亿袋、鲜品产量47.8万吨，全产业链综合产值95.2亿元

本报通讯员 张 奇

2024 年，国网山阳县供电公司坚决贯
彻落实上级决策部署，在谋局中开局、在逆
境中求进、在转型中提升，践行“五抓”工作
理念，坚持“与国网、省公司标杆比，与目标
比、与自己比”，全力保证安全生产，加快推
进电网攻坚，精益精细经营管理，全面提升
优质服务，持续加强党的建设，抓住重点、主
动作为，在加快高质量跨越式发展的道路上
亮点纷呈。

安全防线不断巩固安全防线不断巩固

山阳供电公司构建“1+3”安全教育培
训模式，举办青工安全知识擂台赛 2 期，开
展“三种人”两票现场实景培训3期76人次，
18 个供电所 39 名青工具备独立办票能力。
针对高空作业、“小、临、散、抢”作业等 4 类
安全管控要求，提炼总结要点，形成学习简
报，方便一线员工学习执行。组建 26 人的

“两票”审核柔性团队，对 30 个作业环境复
杂、风险等级高的现场开展前置性安全督
查。全年自我加压自查各类违章问题 540
起。7个作业现场被省、市公司评为“无违章
现场”。荣获省公司二季度“春检安全之
星”。采用“一通知、二警示、三硬隔离”开展
隐患治理，对 29 处房线隐患装设硬质隔离
栏。强化科学调度和精益运维，有力保障冬
季保供和民生用电。高效应对多轮强降雨

灾害，及时恢复 6.39 万户受灾群众供电。
2024年春节保供实现“线路零跳闸、配变零
烧损、客户零投诉、零舆情”目标。截至
2024年12月31日，安全运行9205天。

电网建设加快攻坚电网建设加快攻坚

为跟踪负荷发展和重点项目建设，山
阳供电公司滚动修编山阳“十四五”配电网
规划，储备 2025 年配网项目 90 项 1.2 亿
元。做实三个项目部，实行农网工程“双经
理”负责制，推动“机械化+标准化+预制
化+自己干”模式落地，组织“大会战”35
次，工程“自己干”66 项，小型工程供电所

“自己干”100%。配变布点工程预制化工
厂应用率 100%。公司 4 次入选国网四率
合一“百优县公司”。

营商环境持续优化营商环境持续优化

山阳供电公司以“工单驱动”为抓手，
实施意见类工单红、橙、黄敏感等级管理。
建立“一把手”抓服务和“工单日会商”机
制，对全量工单提级管控，坚持所有工单

“事不过夜、日清日结、当日闭环”，全时段
响应客户诉求。深化应用席绪良“三件宝”
服务工作法，建立“供电服务微信群”1224
个 ，台 区 经 理 笔 记 本 、万 用 表 覆 盖 率
100%。开展 8 轮次电力服务监督热线推

广。强化 11 类供电服务指标管控，三季度
指标综合排名国网公司 64 名，省内排名 27
名。95598 意见工单同比压降 20.88%，长
沟等 2 个供电所实现“三零”。延伸拓展乡
村供电服务渠道，十里供电所国网“五星
级”创建、袁家沟社区等 9 个国网、省级“村
网共建”示范点高质量通过考评验收。

经营质效稳步提升经营质效稳步提升

山阳供电公司成为全省首家实现电
缆线路 DTU 接地重合闸 100%投入使用、
率先完成标准馈线自动化覆盖率 100%的
县级公司。全口径平均停电时间同比压
减 32.3%。山阳供电公司 6 次入选国网同
期线损“百强县公司”，11 个供电所 30 次
入选“百强供电所”。主要负责人被评为
省公司优秀“三化”办主任。深化数字化
县 公 司 建 设 ，举 办 数 字 化 应 用 培 训 3 期
112 人次，打造 RPA 机器人样板间，开展
无人机“1+N”巡检。深挖融合终端业务
应用价值，实现台区“一收双发”覆盖率
100%。71 条 10 千伏线路配电自动化覆
盖率 100%。低压客户 HPLC 模块实现全
覆盖，营销综合采集成功率稳定保持在
99.99%。公司获评省公司“标准型”数字
化县公司。强化“挣工资”理念，制定“关
键业绩考核奖惩办法”，修订“供电所‘工

分制’考核实施细则”，推动薪酬分配向一
线绩优、关键岗位倾斜，精准激励到事到
人，基层员工收入差距最大可达 30%。

党建引领凝聚合力党建引领凝聚合力

山阳供电公司落实“大走访”“双满意”工作
机制，开展“大走访”140多次，建立问题库44
个、难题库39个，办实事52件。坚持班所每日
例行“3个15分钟”机制，推广安康公司班组建
设“321”典型经验，优化供电所作业模式，盘活
人力资源，打造基于数字赋能“新站所”。建成
陕西省首批“清廉企业示范点”，获评“陕西省优
秀共产党员服务队”、商洛市“文明单位标兵”、
商洛市“情系国防”好企业。以“四项机制”为抓
手，坚持“问题在一线解决、矛盾在一线化解、工
作在一线落实、经验在一线总结”。设立作风建
设“红黑榜”，按季度开展作风建设和工作业绩
考评。健全容错纠错机制，为敢闯敢干的青年
员工提气鼓劲。重用年轻管理干部6人、班所
长3人，有效激发干事创业内生动力。

2025 年，山阳供电公司将聚焦“作示
范、勇争先”目标，匡正干的导向，增强干的
动力，形成干的活力，用“新”的精神、“创”
的劲头、“实”的作风，抓重点、补弱点、破难
点、创亮点，以更高的站位、更大的力度和
更实的举措为推动公司和电网高质量发展
贡献力量。

国网山阳县供电公司国网山阳县供电公司 为高质量发展“充电赋能”
本报通讯员 王 森

双节将至，陕西紫元春酒业销售有限公司为回馈广大客
户的厚爱与支持，现推出限量版价值 5040 元的白酒套餐，仅
需 5000 元即可拥有，购买后卡内还额外赠送 5000 元余额

（余额可正价购买紫元春旗舰店内任意产品），让您尽享双重
实惠！这意味着您不仅能够一次性拥有多款高品质白酒，满
足您在不同场合的用酒需求，还相当于获得了一笔等额消费
储备金，可用于选购我们丰富产品线中的其他心仪酒品或参
与未来的优惠活动，为您的白酒消费之旅提供了极大的灵活
性和附加值。

套餐内包含多款经典佳酿：

紫 元 春 白 酒“ 迎 双 节 ”盛 惠 活 动 公 告

1
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3

4

5

6

7

共计价值：5040元

产品名称
42%vol口粮酒

誉满百姓
53%vol光瓶家宴用酒
亲朋相聚 举杯祝福
53%vol商务接待用酒
节庆礼仪 祝福满杯
54%vol商务接待用酒

高一度 更好喝
63%vol微醺白酒

云端漫步
68%vol高端福禄寿酒

高 实在是高

数量
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单价（元）

29

49

288

398

688

998

总价（元）

145

245

576

2388

688

998

68%vol高端福禄寿酒——高、
实在是高。酒体清澈透明、开盖喷
香，清冽甘爽、酒花密集、辣香纯正、
浓烈醇厚、入口顺滑，酒香往全身扩
散，喝一口真叫一个美。像陕西冷
娃一样刚正纯粹，水的性情，火的灵
魂，霸气热烈，是紫元春酒系列白酒
中的高端用酒。

42%vol 口粮酒——誉满
百姓。酒体清亮透明，清而不
淡，气味柔和，绵香净爽，口感
纯正，不辣喉、不上头、醒酒
快。包装虽然简单，但确实是
纯粮好酒，性价比高，既可自斟
自饮，也可招待亲朋。

53%vol光瓶家宴用酒——
亲朋相聚、举杯祝福。这款白
酒酒体透明清澈、清香纯正、入
喉净爽，不上头、醒酒快。包装
简单、好喝不贵、性价比高，家
宴传承家风，是亲朋相聚的凝
心聚力酒。

53%vol商务接待用酒——
节庆礼仪、祝福满杯。53%
vol 是传统优质白酒口感香
满的标志性度数，酒体透明
清澈、清香纯正，入喉净爽、
酒味层次丰富，酒香留存味
蕾和心底。

54%vol商务接待用酒——
高一度、更好喝。相比传统的
53%vol白酒，这款54%vol口感甘
爽度更饱满，入口醇厚，绵柔细
滑，不干喉、不上头，回味悠长、
醇香典雅，是一款非常适合商务
政务接待饮用的美酒。

63%vol微醺白酒——云端
漫步。酒液透明清亮，香酫甘爽、
诸味谐调，酒线拉丝，留香到毛
孔。花赏半开、酒喝微醺，酒诗
水月承载着厚重的文人情怀，是
一款友人相聚、文化雅集时陶情
冶性、尊享人生的美酒。

充值卡方便您随时选购心仪的白酒产品，还可作为礼品
卡赠送他人，传递紫元春白酒的独特韵味与节日祝福。

紫 元 春 白 酒 秉 承 传 统 工 艺 ，纯 粮 酿 造 技 术 ，口 感 醇
厚 绵 柔 ，香 气 浓 郁 悠 长 。 在 这 团 圆 与 喜 庆 的 双 节 时 刻 ，

让紫元春白酒陪伴您度过温馨美好的时光。
欢迎广大消费者踊跃参与，共享紫元春白酒“迎双节”盛宴！
活动时间：2024年 12月 10日—2025年 1月 28日
活动地点：商州区中心街南段公园天下项目楼 9号楼

咨询电话：0914-2366111
此活动解释权归陕西紫元春酒业销售有限公司所有

陕西紫元春酒业销售有限公司
2024年12月17日

润科公司员工在培养车间选择优质菌种润科公司员工在培养车间选择优质菌种 （（本报记者本报记者 王孝竹王孝竹 摄摄））


